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近年来，随着招标投标法律法规的不断完善和电子招标投标

业务体系的不断成熟，我国的电子招标投标事业取得了长足的发

展。作为我国最早成立的专业招标机构之一，北京国际招标有限

公司（以下简称北京国际）以自己开放、前瞻的视角、以对信息

化、工业化和行业发展方向的深入理解，以平台化理念和互联网

思维，大胆迎接变革，并以“个性化 SaaS 服务”模式开启了公

司业务平台化运营的新时代。

“个性化 SaaS 服务”是北京国际与必联公司基于满足代理

机构招标业务的个性需求和共性需求而达成的合作模式，该模式

以平台功能的菜单化服务、积木式构建为基础，帮助北京国际对

内实现业务的一体化管理，对外实现多边平台的招投标业务协同。

这种模式既契合现行法规要求，符合电子化招投标平台运营方向，

又满足了北京国际快捷实现电子招投标操作和公司业务内外协

同的双重需求，同时，帮助北京国际节约了大量的建设和运营成

本。北京国际招标业务管理平台上线至今，实施完成数以千计的

招标采购项目，完善了电子招投标的专业化管理。至此，北京国

际在实施电子招投标的路上成功迈出了探索性的一步。这既源于

企业积极进取的经营理念，也源于企业脚踏实地的经营策略。

适时改造，激发企业发展活力。

北京国际是国内信息化起步较早的招标机构，早在 2000 年



即开始了对项目流程和文档的信息化管理，基本实现了业务流程

的标准化、信息化。尽管当时受市场环境限制，北京国际对企业

信息化的初期探索并未给企业业务方式带来根本性的变革，但是

这一举措却为企业发展植入了信息化的基因。正因为北京国际先

于同行具备了信息化基因，才能够在以后的每个发展机遇适时紧

抓前沿方法，改造传统管理格局和业务方式，为企业带来了勃勃

生机。

2001 年，国际招标业务率先开始了跨地区跨行业的在线管

理，部分地区开始尝试招投标信息平台的建立，国内招投标行业

的信息化认识开始觉醒。北京国际认识到信息化水平终将决定着

企业的发展水平，于是，携手必联公司进行企业信息化改造，率

先实现了招标业务全面在线管理，并于 2008 年完成了国际招标

操作在本地平台的嵌入，这一举措让北京国际在企业信息化发展

和电子招投标的路上均前进了一大步。

2010 年前后，电子招投标逐渐成为业内热门话题，电子招

投标的立法工作也提上了日程。北京国际敏锐感觉到新的变革大

潮将很快来临，开始着手为企业实施电子招投标做准备。经过反

复研究，最终决定带着企业核心的个性化需求奔赴必联电子招投

标平台，具有北京国际特色的“个性化 SaaS 服务”的电子招投

标之路由此铺成，北京国际步入了企业转型升级的新征程。

准确选型，推进机构电子招标。

在《电子招标投标办法》颁布实施的第一年头，业内关于电



子招投标的实施主要表现出两种倾向：一种是急于项目上马，纷

纷投入到电子招投标平台建设中；另一种是等待观望，期待更明

确的政策趋向。当时摆在北京国际面前的有两条现成的路：一是

在继续使用第三方平台；二是加入平台建设大军，重新自建一套

自己的电子招投标系统。经过慎重思考，北京国际从企业核心需

求出发，以网络化发展的视角重新拟定了实施方向，最终在必联

公司的技术支持下，带着核心需求进驻必联电子招投标平台，既

迅速实现了电子招投标，又保证了业务的一体化管理。

北京国际“个性化 SaaS 服务”的电子招投标模式，在以下

几方面带给企业很大发展优势：首先，以企业个性化定制模式解

决电子招投标业务操作与企业内部管理和外部各方协同作业多

重需求，多平台对接实现数据共享，帮助企业实现业务信息同步

的同时，大大减少了信息重复录入的工作量。其次，以企业自己

定制的电子招投标交易平台实现业务高效协同，并与公共服务和

行政监督平台实现数据实时交互，既保证了业务的合法合规性，

降低了业务风险，又能够灵活实现 ISO 管理、统计分析等个性化

管理需求，同时，多元化管理还有效保障了公司财务、合同等内

部数据的安全。第三，“个性化 SaaS 服务”的模式，不仅节省大

量平台建设成本，而且还帮企业节省了平台运营维护成本，与其

他电子招投标平台的对接也由平台运营商负责完成。第四，“个

性化 SaaS 服务”模式充分利用互联网资源和应用思维理念，实

现了业务操作的各方高效协同，放大资源和营销成效，拓展企业



发展空间，提升了企业管理的高度和水平。

在《电子招标投标办法》颁布实施 6 周年之际，当一部分招

标机构还考虑在电子招投标业务需求的时候，北京国际已借助

“个性化 SaaS 服务”的模式完成了一次华丽转身。“个性化 SaaS

服务”模式的确立，是北京国际信息化发展史上质的飞跃，也是

北京国际在传统业务升级改造中的全新蜕变。

平台整合，有效减少机构内耗。

网络技术和信息技术正在快速改变着世界，面对来势凶猛的

互联网时代，北京国际坚信：这个时代不允许存在独立的个体。

因此，一定不能让自己成为孤岛，而应该把自己放到更广阔的舞

台上。

平台整合，是北京国际在电子招投标发展道路上的重要举措。

在与必联公司达成“个性化 SaaS 服务”的电子招投标合作模式

的同时，与中国招标投标公共服务平台实现数据对接，实现了平

台数据共享，拓宽了信息的覆盖范围，减少信息发布的重复操作，

有效地节约人力成本和时间。

自 2000 年开始建设电子化办公系统至今，先后研发完成了

竞标网络系统、招标专职机构 OA 办公管理系统，于 2005 年与清

华大学深圳研究生院现代物流研究中心共同完成了“新一代互联

网对物流链和招标影响及发展趋势暨北京国际招标公司的电子

化招标项目规划”可行性论证工作，2008 年赴香港考察“政府

电子招标采购系统（ETS）”。十几年来，北京国际与时俱进的



探索，电子化招投标专业管理的实践，不仅提升了企业效益，加

快了企业发展步伐，而且为企业搭建了更为广阔的发展舞台。近

几年，北京国际在必联平台电子化招投标的实施，首先在满足招

投标业务共性需求的同时，也满足了北京国际业务内部管理和外

部协同的个性需求，这种支持积木式构建，可按需选用。在面对

政策变化与需求变更，企业可以自主增加删减应用，重置审批和

工作流程，自动享受平台的应用升级，操作简单，可以无师自通。

必联的这种电子化招投标实施方式，着实减少了企业各个方面内

耗，有效实现专业化电子招投标的专业管理。

未来，北京国际和必联公司将在业务上不断探索，紧密联系，

加强与各界朋友的广泛合作，加速实现多平台发展，在电子招投

标的专业化管理更上一层楼。


